Forderer und
‘Bildungstrager
kooperieren

Firmen sollen Berater
vermittelt werden.

WITTENBERG/MZ/WAM - Eine neue
Kooperation soll dafiir sorgen, dass
Unternehmen in der Region umfas-
send beraten werden konnen. Wirt-
schaftsforderungsgesellschaft
(wfg), Bildungszentrum fiir Beruf
und Wirtschaft (BBW) und Institut
fiir Mittelstandsvereinigung (IMF)
haben vereinbart, sich im Bedarfs-
fall gegenseitig zu vermitteln.

 Wir versprechen uns von der
Kooperation eine Menge“, sagt Ste-
fan Kretschmar, beim BBW fiir die
Akquise zustandig. Rund 300 Fir-
men betreut die Gesellschaft in
Fort- und Weiterbildungsfragen.
 Wir haben dabei gemerkt, dass
viele auch Beratungsbedarf in an-
deren Bereichen haben.” Weil aber
das BBW nur begrenzt in Forder-
mittelfragen beraten kann, will es
in Zukunft die wfg oder das IMF
vermitteln - zum Beispiel fiir Inves-
titionsberatung oder Buchfiih-
rungsmanagement. Der Vorteil fiir
die Unternehmen: Im besten Fall
kénnen in einem gemeinsamen
Termin alle offenen Fragen behan-
delt werden. ,Unternehmer haben
ja keine Zeit", sagt Kretschmar.

Wir werden nicht zur eierlegen-
den Wollmilchsau mutieren®, sagt
wifg-Geschiftsfiihrer Axel Bode.
Aber wenn man den Kunden gleich
kompetente Partner empfehlen
konne, sei das ein Vorteil fiir alle.
Ein Vorteil, den BBW und wfg der-
zeit gut gebrauchen konnen. SWir
sind in einer Umbruchphase®, er-
Kldrt BBW-Geschéftsfiihrerin. Sabi-
ne Helling. Man miisse sich dem
Markt anpassen und beschreite
neue Wege - vor allem in der Wei-
terqualifizierung von Firmenmitar-
peitern. Dass ein Bildungstrager
- aktive Akquise betreibe, wie es das
| BBW tut, sei nicht iiblich.

_ Unterschriften unter dem Koopera-
. tionsvertrag stehen.
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Auch die wfg will sich verdndern
_ und zwar raumlich. ,Wir haben
den ersten Beratungsauftrag in
Dessau-RoBlau®, sagt Bode. JWir
nehmen aber keinem etwas weg",
vielmehr habe die wfg Qualifikatio-
nen, die Wirtschaftsforderungsge-
sellschaften im Umkreis nicht hat-
ten. Gerade diese Institutionen hat
Bode im Blick, wenn die Kooperati-
on ausgeweitet wird. Ein Jahr gilt
der Vertrag zun#chst. ,Fiir uns ist
das ja absolutes. Neuland®, erkléart
Bode, wenngleich mit iilberschau-
parem Risiko. Und so ist das Jahr
Jeine Art Probezeit”, wie Kret-
schmar sagt.

Ist die bestanden, sollen andere
Partner mit ihren speziellen Fahig-
keiten dazu gebracht werden. Bei-
spielsweise die Wirtschaftsforde-
rer in Anhalt-Bitterfeld. Deren
Know-How bei der Entwicklung
von Gewerbegebieten will sich die
wfg zunutze machen. Bode hofft,
Ende néchsten Jahres einen Uber-
blick iiber die speziellen Qualifika-
tionen in der Region zu haben. .
Dann konnten bald deutlich mehr
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